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Obligados a emprender:
El traspaso de negocio y la franquicia

como las alternativas mas atractivas

Hablamos con la franquicia La Central del Negocio, lider en
su sector y especialista en emprendedores

Robert Pastor,
Periodista

Reconozcamoslo, muchos de nosotros
hemos mirado de soslayo en alguna
ocasion un negocio y hemos pensado
“{Funcionaria a las mil maravillas en
mi ciudad!™. Y cuando parece que has
reunido toda la valentia necesaria para
incorporarte al mundo del emprendi-
miento y decides materializar tu suefio
te encuentras realizando multitud de
llamadas y de tortuosas consultas
administrativas, etc. Solo entonces
comprendes que es una epopeya para
la que necesitards armarte de algo mas
que valor.

Efectivamente, desde el estallido de
la crisis, el nimero de emprendedores
en nuestro pais ha alcanzado cotas que
se encuentran doce puntos por encima
de la media europea, generando miles
de pequeiias pymes. “La crisis ha
alimentado las oportunidades de
negocio y mucha gente se ha lanzado a
la bisqueda de autoempleo. Se ha
creado una figura de ‘emprendedor por
necesidad’ que preferiblemente quiere
facturar mafiana mismo con los costes
mas reducidos posibles. El traspaso de
negocio es una de las opciones mas
atractivas, pero hay que ser riguroso a
la hora de adquirir uno, puesto que
existen sus ventajas como que puedo
empezar a facturar mafiana mismo,
pero también sus riesgos como descu-
brir una deuda de la que nadie nos haya
informado™ afirma Daniel Moreno,
director de La Central de Negocio.

Esta compaifiia nacié dentro del
contexto de crisis y la necesidad de
autoempleo como franquicia y en poco
tiempo se ha convertido en el lider
indiscutible del sector traspaso en
Barcelona.

“Si nos limitdramos a la
valoracién del negocio tendria
la sensacién de echar al
emprendedor a la azeana del
circo romano. Si tra

cubriendo sus neculd{)“;ks, un
empresario duerme tranquilo”

Entre sus servicios se ofrecen la consul-
toria fiscal, laboral, mercantil, asesora-
miento legal, ingenieria, incluso la
presencia en las redes sociales de la
compaiiia. algo que hasta la fecha nadie
del sector habia hecho. Daniel Moreno
es ademds Director de la Asesoria
EDAC y Presidente de la Asociacién de
Expertos en Economia Social y Colabo-
rativa (AEESC). Tal es éxito que La
Central Del Negocio que ampliard sus
oficinas en septiembre convirtiéndose
en la consultora especializada en traspa-
so més grande de Barcelona.
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TRASPASAMOS
SU NEGOCIO Con
TYODAS LAS GARANTIAS

Adquirir un traspaso porque al actual
propietario no le estd dando la rentabi-
lidad que esperaba o por una simple
jubilacion es uno de los escenarios que
podemos encontrar, y uno de los
primeros escollos es la negociacion
del precio. “Efectivamente el primer
paso es la Optima valoracion del
negocio. Para eso, tanto el vendedor
como el comprador han de entender la
rigurosidad de nuestro trabajo. Vamos
mas alla de la intermediacion entre las
dos partes; nuestro deber es que el
vendedor este satisfecho con la venta,
pero igualmente que el emprendedor
tenga una vision integral y fidedigna
de lo que serd su negocio: con qué
margenes ha de trabajar, cudles serdn
sus costes fijos y variables y a qué
precio ha de vender sus productos.

La Central del Negocio ampliard
sus oficinas en

convirtiéndose en la consultora
especializada en traspaso mds
grande de Barcelona.

Somos totalmente transparentes en
cuanto a la viabilidad y la amortizacion
del traspaso con los beneficios que se
obtendréin. Puede parecer algo eviden-
te, pero el perfil de cliente que acude a
nosotros nos demuestra que muchas
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consultoras ofrecen negocios en los
que no se recupera la inversion.”

Este barcelonés de 36 afios provie-
ne del ambito de la consultoria y de
la asesoria tradicional, pero casi de
forma visionaria, en 2007, a las
puertas de la recesiéon econdmica,
decidi6 especializarse en la compra,
venta y traspaso de negocios y
montar La Central de Negocio. “El
emprendedor necesita a un compa-
fiero de viaje que le resuelva sus
dudas y cubra sus necesidades, y
para eso es necesario un equipo
especializado en diferentes dreas de
negocio en los ambitos de compra-
venta, traspaso y operaciones de
negocios en activo. Un emprendedor
que ha adquirido un traspaso o ha
abierto una franquicia y que se
siente cubierto 360 grados ante
cualquier eventualidad o necesidad,
puede ocuparse al ciento por cien a
hacer que su negocio crezca”.

Hace afios las personas que se
lanzaban a adquirir un traspaso o a
abrir una franquicia eran inversores
o empresarios, pero el nuevo panora-
ma econémico hace que la figura del
‘emprendedor  por  necesidad’
incurra con fuerza. Estas personas
invierten todos sus ahorros e ilusio-
nes en abrir un negocio propio y por

tanto el negocio ha de funcionar si o
si. “Sentimos la obligacion de trabajar
con ¢l méaximo rigor Se han de
estudiar todas las posibilidades y
saber que abrir un negocio de
cualquier naturaleza conlleva un
coste personal ademas del econémi-
co. Las prisas son malas consejeras y
lo mejor es no precipitarse y elegir
correctamente.”

La Franquicia La Central del

ya cuenta con su
primera franquicia en la zona
del Vallés (Sabadell) y estd
buscando a la persona idénea
para otra apertura en Barcelona
ciudad donde prevén tener tres
oficinas este afio.

La opcion de escoger una franquicia
como modelo de negocio y autoem-
pleo estéd teniendo un gran tirén estos
ultimos afios. Entre el 83 y el 89% de
las franquicias tienen su origen y sede
en nuestro pais facturando el pasado
afio 18.667 M€. Las ciudades de
Madrid y Barcelona acogen el 51% de
las centrales o matrices de estas
marcas. “La franquicia ahorra costes
iniciales y facilita una amortizacion
rapida de la inversion para el franqui-
ciado”. Nuestro entrevistado, Daniel
Moreno, ha decidido ceder una parce-
la de su propio modelo de negocio
franquicidndolo para que sea mas
efectivo trabajar con sus clientes. De
hecho, el éxito de esta Franquicia
lleva por ejemplo a que Banc Sabade-
1l financie la apertura de las oficinas
de sus franquiciados ayudando en la
adquisicion de activos y financiacion
a corto plazo. La Franquicia La
Central del Negocio ya cuenta con su
primera franquicia en la zona del
Vallés (Sabadell) y estd buscando a la
persona idonea para otra apertura en
Barcelona ciudad donde prevén tener
tres oficinas este afio.

Si usted esta acabando de leer estas
lineas y esta pensando ser uno de estos
emprendedores o franquiciados ha de
saber que ha de rodearse de buenos
compaiieros de viaje. Estar en situa-
cién de desempleo no deberia suponer
un obstiaculo para emprender. Una
buena consultora ha de facilitar , entre
otras cosas, capitalizar el paro para
financiar su proyecto. “Contamos con
acuerdos con entidades bancarias por
los buenos resultados de nuestra
propia franquicia y les dotamos de la
maxima seguridad, ya que dispone-
mos de un amplio equipo técnico
especializado en diferentes areas™.

Ahora la decision la tiene usted en su
mano, quizd sea el momento de
emprender, y quién sabe, seguramen-
te triunfar.

( La Centr%I

Traspaso de Negocios

MAS INFORMACION
La Central del Negocio
www.lacentraldelnegocio.com
Telf. 930153772




